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saAB  Warum Wertschopfungskette und Digitalisierung?

vorgelagerte

Produzenten Verarbeiter Handel/Hotels/
Unternehmen i

. Wertschépfungskette Berglandwirtschaft als Hebel flr die Entwicklung einer Region
. Digitalisierung als Verbesserung von Schnittstellen

. Val Mustair: Fleisch, Milch, Getreide - Valposchiavo: Fleisch, Milch, Krauter, Beeren
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SAB Digitalisierung in verschiedenen Handlungsfeldern

Handlungsfelder: 1 Einkauf, 2 Produktion/Verarbeitung, 3 Logistik, 4 Marketing/Verkauf

71 Tabelle 1. Ubersicht iiber die von den befragten Akteuren verwendeten digitalen Tools
Tool Handlungsfelder Schnittstellen zu Akteu-
ren in WSK
Digitale Plattform Biomondo www.bio- Einkauf Vorgelagerte Unterneh-
mondo.ch/de men — Produzent
Digitale Plattform Biosuisse www.bio- Einkauf Vorgelagerte Unterneh-
suisse.ch/de.html men — Produzent
whatsapp Einkauf Produzenten-Verarbeiter
Marketing/Verkauf Produzenten-Verarbeiter-
Kaserei-Milchsammelwagen mit Computer und | Einkauf Produzenten-Verarbeiter
integriertem Drucker
Bar code scaner fiir Bestellungen bei Pistor und | Einkauf Verarbeiter-Handel
Volg
Onlineshops (z.B. Griningermihlen www.grue- | Einkauf Produzenten-Verarbeiter-
ningermuehlen.ch etc.) Handel-Konsument
B2B Logins (z.B. Transgourmet www trans- Einkauf Produzenten-Verarbeiter
gourmet.ch etc.)
SenseHub www allflex.global Produktion/\Verarbei- | Produzent
tung
SmartCow von Swissgenetics www.swissge- Produktion/Verarbei- | Produzent
netics.ch tung
BeefNet von Mutterkuh.Schweiz Produktion/\erarbei- | Produzent
https://www.mutterkuh.ch/de/beefnet tung
Administrative Pro- Produzent1-Produzent2-
vacca 1ind Manana_ Pradizantd {Ziirhtar-
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SAB Analyse Val Mustair und Val Poschiavo

Potentiale
> Onlineshops und Plattformen
> Social Media

> Produktion

. Hindernisse
> Alter des Betriebsleiters und Grosse des Betriebes
> Vermarktung eines handwerklichen Produktes
> Wissen bezuglich Digitalisierung fehlt
N

Fehlende zeitliche und finanzielle Ressourcen
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SAB

Analyse Val Mustair und Val Poschiavo

Was ist von Seiten der landwirtschaftlichen Beratung bei der Digitalisierung in der
Wertschopfungskette Berglandwirtschaft besonders zu beachten?

Offenheit gegentber digitalen Technologien aber grosses Wissensmanko

> Bessere Nutzung von Daten, Wissen zuganglich machen nicht nur durch Beratung sondern auch durch
Branchen und Firmen

Sinneswandel ist gefordert

> Qualifikationen in den Bereichen Prozessbegleitung, Coaching, Codesign sind gefordert
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SAB Analyse Val Mustair und Val Poschiavo

Was ist von Seiten der landwirtschaftlichen Beratung bei der Digitalisierung in der
Wertschopfungskette Berglandwirtschaft besonders zu beachten?

. Kooperation als willkommener Hebel

> Zusammenbringen von Akteuren wird bedeutender aber auch einfacher

. Einkauf, Administration und Verkauf/Marketing entscheidend fir Zusammenarbeit

> gute und erschwingliche Losungen in diesen Bereichen finden
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SAB Leitfaden

Wie kann eine Beratung zur Digitalisierung gelingen?

. Interne Analyse: Grad der Digitalisierung abschatzen

- Analyse von Einkauf, Produktion, Marketing, Administration/Management
. Definition von Markten

- Zielmarkte, Kundenstruktur, Marktnischen
. Einbettung in die Wertschépfungskette

- Schnittstellen zu anderen Akteuren der Wertschopfungskette ausmachen.
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SAB Leitfaden

Wie kann eine Beratung zur Digitalisierung gelingen?

. Technologieauswahl
. - Netzwerke, Best Practices, landwirtschaftliche Beratung
. Strategie und Roadmap

- Gibt dariiber Auskunft bis wann, wer, mit welchen Mitteln, die Ziele erreichen soll
. Einfihrung des Geschaftsmodelles

- Codesign und Prototypen
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Gutes Beispiel: 100% Bio Valposchiavo

Mercato Valposchiavo
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Gutes Beispiel: Betriebssoftware Makoni
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Liste guter Beispiele «Digitalisierung Wertschdopfungskette Berglandwirtschaft»

AB

Milchsammlung I

Direktvermarkierportale mit Produzentenprofilen webshops
Whatsapp/Social Media Anwendungen

Direktvermarkter Onlineshops

Tiermonitoring [
|

Tierhalternetzwerke

Pflanzenmonitoring |
Produktionsi nd Erfahrungssharing

Handel/Hotels/
Gastro

Verarbeiter

vorgelagerte
Unternehmen

Produzenten

Handlungsfelder
Einkauf
Marketing/Verkauf
produktion/Verarbeitung
2 HF Administration/Management - Marketing/Verkauf
3 HF Produktion/Verarbeitung - Administration/Management - Marketing/Verkauf
3 HF Administration/Management - Marketing/Verkauf - Logistik
4 HF Einkauf - Produktion/Verarbeitung - Administration/Management - Marketing/Verkauf




Weitere Infos

https://www.sab.ch/leitfaden-zur-digitalisierung-in-der-wertschoepfungskette-
berglandwirtschaft/

peter.niederer@sab.ch
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